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บทที่ 4       
ผลการวิจัย  

 
 การศึกษาครั้งนี้ ศกึษาเกี่ยวกับ “การศกึษากระบวนการเข้าสู่กลุ่มอาชีพเสริมของประชาชน

ในชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด อ าเภอผกัไห่ จังหวดัพระนครศรีอยุธยา” เป็นการวิจัยเชิงคุณภาพ 
(Qualitative Research) โดยมีวัตถุประสงค์เพื่อศึกษากระบวนการเข้าสู่กลุ่มอาชีพเสริมของ
ประชาชนในชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จงัหวัดพระนครศรีอยุธยา และศึกษา
ปัญหาและอุปสรรคของกลุ่มอาชีพเสริม ข้อเสนอแนะส าหรับการส่งเสริมการรวมกลุ่มอาชีพเสริม
ของประชาชนในชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด อ าเภอผกัไห่ จังหวัดพระนครศรีอยุธยา ซ่ึงผู้วิจัยได้
แบ่งการน าเสนอตามวตัถุประสงค์ออกเป็น 4 ตอน ที่ได้จากการศกึษาข้อมูลเอกสาร (Document 
Research) จากการสัมภาษณ์เชิงลึกผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญ (In-depth Interview) ผู้วิจัยสามารถสรุป 
ตามประเด็นส าคญั จากผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญ เจ้าหน้าทีข่องรัฐ และผู้น าชุมชน จ านวน 6 คน, และ 
ผู้ประกอบอาชีพเสริม 2 กลุ่มอาชีพ (กลุ่มอาชีพเสริมท าปลา, กลุ่มอาชีพเสริมท าหรีด) จ านวน  
10 คน ดังนี้  
 ตอนที่ 1  ข้อมูลพื้นฐานของชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวัด
พระนครศรีอยุธยา  

 ตอนที่ 2  การศกึษากระบวนการเข้าสู่กลุ่มอาชีพเสริมของประชาชนในชุมชนเทศบาล
ต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวดัพระนครศรีอยุธยา  
 ตอนที่ 3  ปัญหาและอุปสรรคในการประกอบอาชีพเสริม ของประชาชนในชุมชน
เทศบาลต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวัดพระนครศรีอยุธยา 
 ตอนที่ 4  แนวทางพัฒนาในการประกอบอาชีพเสริม ของประชาชนในชุมชนเทศบาล
ต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวดัพระนครศรีอยุธยา 
 

ตอนที่ 1 ข้อมูลพืน้ฐานของชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวัด
พระนครศรีอยุธยา  

สภาพท่ัวไปของชุมชน จากการศกึษาข้อมูลจากเอกสาร (Document Study) และการสืบค้น
ข้อมูลจากอินเทอร์เนต (Internet) และจากการสัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลส าคัญ ที่เกี่ยวข้องกับ 
การประกอบอาชีพของประชาชนในชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด ได้แก่ เจ้าหน้าทีข่องรัฐ,  
ผู้น าชุมชน, ผู้ประกอบอาชีพเสริม จ านวน 16 คน พบว่า ชมุชนลาดชะโด มีล าคลองลาดชะโด  
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ที่แยกออกมาจากแม่น้ าน้อย ชุมชนลาดชะโดได้เป็นชุมชนที่มีความอุดมสมบูรณ์ทางระบบนิเวศ  
มีทรัพยากรที่หลากหลาย และภูมิปัญญาชุมชน มีความหลากหลายทางวัฒนธรรมท่ีอยู่รว่มกันได้
อย่างลงตัว และมีความสุข ทั้งคนไทย คนมอญ และคนจีน ซ่ึงแม้จะมีวัฒนธรรม ประเพณี และ
ความเชื่อที่แตกต่างกันออกไป แต่สามารถผสมผสานกลมกลืนกนัได้ โดยปราศจากความขดัแย้ง 
และเต็มไปด้วยความรัก ความเอ้ือเฟื้อเผื่อแผ่ และความสามัคคีปรองดองกัน ชุมชนลาดชะโด 
มีสภาพพ้ืนที่มีความอุดมสมบูรณ์ มีพืชผลทางการเกษตร มกีารหาปลา ท าการประมง ลักษณะของ
ครอบครัวในชุมชนจะเป็นรูปแบบพักอาศัยบ้านเรือนอยู่ตดิกัน จะปลูกบ้านบริเวณเดยีวกันและ
ชุมชนยังเห็นความส าคัญของทรัพยากรที่มีอยูใ่นท้องถ่ินของตน และร่วมกนัอนุรักษ์หรือรว่มกัน
ดูแล ส่วนในเรื่องเศรษฐกิจในชุมชน เม่ือมีการฟื้นฟูตลาดลาดชะโด ให้มีชีวิตชีวาอีกครั้ง ท าให้
ชาวบ้านในชุมชนมีรายได้เพิ่มมากขึ้น เพราะสามารถน าทรพัยากรที่มีในท้องถ่ินมาแปรรูปเพื่อ
จ าหน่ายให้กับประชาชนในชุมชนได้  
 

    
 
ภาพท่ี 8  ตลาดลาดชะโด หลังการฟื้นฟู เป็นตลาดน้ าเชิงอนุรักษ ์
 
 ประชาชนในชุมชนลาดชะโด จะมกีารตั้งถ่ินฐานอยูร่ิมคลอง ส่งผลต่อลักษณะ 
ความเป็นอยู่ของผู้คน อีกทั้งคนในชุมชนประกอบไปดว้ยคนมอญแต่เดิม และคนจนีที่อพยพ 
มาค้าขายอยู่ตั้งแตใ่นอดตี และอยู่ร่วมกับคนในพืน้ที่ จนกลายเป็นคนไทยในชุมชนลาดชะโด  
ต่างก็มีรากเหง้าทางวัฒนธรรมของตนเอง ท้ังประเพณี ศาสนา การท ามาหากิน การสร้างบ้านเรือน 
และแนวความคิดทั้งหมดนั้น ส่งผลถึงการด ารงอยูข่องคนในชุมชน จนสืบถึงอาชีพการท ามาหากิน
ที่คนจนีส่วนใหญ่ จะประกอบอาชีพค้าขายแต่เดิม ชาวจีนค้าขายเข้ามาทางเรือ แต่แรกเป็นจนีแต้จิว๋ 
จะน าสินค้าเข้ามาขายเป็นสินค้าจ าเป็นในชวีิตประจ าวัน ส่วนใหญค่ือ อุปกรณ์ท ามาหากิน เชน่ อวน 
แห ต่าง ๆ ปัจจุบันยังคงมีร้านที่สืบทอดการจ าหน่ายเหลืออยู่และเมื่อกลับออกไปก็รับซ้ือสินค้า
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ทางการเกษตรจากชาวบ้านไปดว้ยในชุมชน ด้านเศรษฐกิจชุมชน ในอดตี การด าเนินเศรษฐกจิของ
คนในชุมชน เป็นเช่นเดียวกับ ชาวบ้านที่อยู่อาศัยอยู่ริมน้ าและที่ราบลุ่มในการปลูกข้าวทั่วไป คือ 
การหาปลา และปลูกข้าว แต่เมื่อคนจีนเริ่มเข้ามาในชุมชนก่อนปี พ.ศ. 2470 ท าให้เศรษฐกจิของ
ชุมชนมี 2 ส่วนคือการประกอบอาชีพของคนจีน คือการค้าขาย และชาวบ้านที่อยู่ริมน้ าแต่เดิมยังคง 
ยึดอาชีพจับปลา และท านาอยู่เช่นเดิมโดยส่วนมากกลุ่มคน ท่ีประกอบอาชีพพดังกล่าวจะเป็นคน
ไทย  ขณะทีก่ารรับจ้างเริ่มมีเพิ่มมากขึ้น ซ่ึงมีทั้งการท าเป็นอาชีพหลักและการท าเป็นอาชีพเสริม 
เช่น การท าพวงหรีด และการแปรรูปปลา (ปลาเค็ม, ปลาย่าง) เป็นต้น  
 

 
 
ภาพ 9  ปลาเค็ม (อาชีพเสริมการแปรรูปปลาเค็ม)  
 

 
 
ภาพ 10  พวงหรีด (อาชีพเสริมการท าหรีด) 
 
 ส่วนกลุ่มคนจีนนั้นยังคงเปิดกจิการค้าขายอยู่ในตลาดลาดชะโด แต่ก็มีบางกิจการที่ได้
ปิดตัวลง และมีคนจีน บางส่วนได้ย้ายออกไป ตั้งถ่ินฐานและหาแหล่งท ากินที่อ่ืน หากมองใน
ภาพรวมแล้ว เศรษฐกิจของชุมชนลาดชะโด จะเห็นได้ว่าอาชีพท่ีคนในชุมชนลาดชะโด  
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ยึดประกอบอาชีพคือ อาชีพท านา และอาชีพประมง โดยจะเพิ่มอาชีพรับจ้างเข้ามา การเปล่ียนแปลง
ที่เกิดขึน้ หากพิจารณาในการท านาแล้ว จะพบว่าการท านาในชุมชนลาดชะโด มีจ านวนลดน้อยลง 
เนื่องจากชาวบ้านหันมาประกอบอาชีพรับจ้างแทน และจากเดิมที่คนใช้แรงงานคนในการท านา  
ซ่ึงบางครั้งจ้างแรงงานมาจากต่างถ่ิน ปจัจุบันได้เปล่ียนมาใช้เครื่องจักรแทนแรงงานคนนัน้ ท าให้
ชาวบ้านที่มีอาชีพรับจ้างท านานั้นต้องไปประกอบอาชีพอย่างอ่ืนแทน รวมถึงประเพณตี่าง ๆ ท่ีเคย
มีก็จางหายไป เช่น ประเพณีลงแขก ฯลฯ 
 

     
 
ภาพท่ี 11  บ้านเรือนริมคลอง เล้ียงปลากระชังไว้หน้าบ้าน 
 

     
 
ภาพท่ี 12  การใช้เรือเป็นพาหนะในการเดินทางและการขนส่ง  

 
ตอนที่ 2 การศึกษากระบวนการเข้าสู่กลุ่มอาชีพเสรมิ ของประชาชนในชุมชนเทศบาล
ต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวัดพระนครศรีอยุธยา  
 กระบวนการเข้าสู่กลุ่มอาชพีเสริม   
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 ประเภทอาชีพเสริม ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด ผู้วิจัยได้
สัมภาษณ์ผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญจ านวน 5 คน พบวา่ ผู้ประกอบอาชีพเสริม ประกอบอาชีพเสริม 1. ท า
ปลาเค็ม, ปลาย่าง จ านวน 5 คน   
 ซ่ึงจากการศกึษาพบว่า การท าปลา ถือได้ว่าเป็นภูมิปัญญาท้องถ่ิน คือ เป็นกระบวนการ
เรียนรู้ การปรับตัวจากทรัพยากรธรรมชาติ และผสมผสานให้เกิดขึ้นในท้องถ่ิน อาชีพท าปลา
สามารถหาปลาน ามาจาก 2 แหล่ง คือ 1. แหล่งน้ าตามธรรมชาติ (แม่น้ า, ล าคลอง) 2.  จากบ่อปลาท้ัง
ในพื้นที่ชุมชนและพื้นที่ใกล้เคียง  
 ลักษณะการท าการประมง สามารถแบ่งได้ 3 รูปแบบ 1.  เพื่อยังชีพในครอบครัว   
2. เพื่อการแปรรูปเพิ่มมูลค่าเพื่อขายส่งตลาด  3. การเล้ียงปลาในกระชัง  
 จากการลงพื้นที่พบว่าประชาชนในชุมชนส่วนมากประกอบอาชีพท าปลา จะหา
ทรัพยากรตามธรรมชาตกิ่อน หากไม่เพียงพอจึงหาซ้ือจากบ่อปลาในหมู่บ้าน หรือจังหวัดใกล้เคียง
ซ่ึงประชาชนที่ประกอบอาชีพท าปลาส่วนมาก ก็ยอมท่ีจะลงทุนซ้ือปลาจากบ่อปลา เนื่องจากเมื่อ
น ามาแปรรูปแล้ว ก็สามารถเพิ่มรายได้ ถึงแม้จะมกีารเพิ่มตน้ทุนในด้านทรัพยากรก็ตาม แต่ก็ยัง
ได้ผลก าไรท่ีดี ซ่ึงสอดคล้องกับค ากล่าวของผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า  

 “การท าปลาหาได้ 2 ทาง คือ ทางแม่น้ าล าคลองและซ้ือตามบ่อของชาวบ้านที่เล้ียงไว้ขาย”  
(เตือนใจ เอ่ียมสะอาด, สัมภาษณ์, 23 มนีาคม 2556) 

“ปลาท่ีน ามาท าขายมาจาก 2 แหล่ง คือ แหล่งน้ าตามธรรมชาติ 2 ซ้ือปลาจากจังหวัด
ใกล้เคียง” (สมเกียรติ  สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 

 

     
 
ภาพท่ี 13  แหล่งน้ าตามธรรมชาติ (แม่น้ า, ล าคลอง) 
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ภาพท่ี 14  บ่อปลา 
   

1.  เหตุผลของการเข้าสู่กลุ่มอาชีพเสริม  
  ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ 

ข้อมูลส าคัญจ านวน 10 คน พบว่า  เหตุผลของการเข้าสู่กลุ่มอาชีพเสริมในชุมชนบท แยกได้เป็น  
2 กลุ่มอาชีพเสริม คือ กลุ่มอาชีพการท าหรีด จากการสัมภาษณ์ผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญจ านวน 5 คน พบว่า 
เหตุผลของการเข้าสู่กลุ่มอาชีพเสริมอาชีพการท าหรีดเกิดจาก  1.  การว่างงานจากอาชีพหลัก จึงท า
ให้มีความสนใจประกอบอาชีพเสริม เป็นอาชีพรองท่ีเพิ่มรายได้ในช่วงฤดูน้ าลด หรือชว่งการรอ
การเก็บเกี่ยวข้าว หรือ ช่วงว่างระหว่างก่อนการท านารอบสอง แล้วไม่มีรายได้อ่ืน ๆ มาจุนเจือ
ครอบครัวในที่สุด จึงต้องหาอาชีพเสริมรายได้  และอาชีพเสริมรายได้การท าหรีด ก็เปน็ภูมิปัญญาที่
อยู่คู่กับชุมชนมานาน และใช้เวลาในการท าไม่มากนกัในแต่ละวัน  2.  เกิดจากการประกอบอาชีพ
เสริมเป็นรายได้ที่เปล่ียนสภาพกลับเข้ามาเป็นรายไดใ้นชุมชน ซ่ึงสอดคล้องกับค ากล่าวของผู้ให้
ข้อมูลส าคัญที่ว่า 
 “การท าหรดี เป็นการดัดแปลงมาจากหรีดของจีน ตามประวัติที่เขียนไว้ เริ่มแรกเลย  
ใช้โฟม ต่อมาเปล่ียนเป็นกระดาษอัดแข็ง  ก็ได้มกีารพฒันาลวดลายต่าง ๆ จนเป็นที่นยิม และท าขาย
จนถึงปัจจุบัน ถือว่าเป็นการใช้เวลาว่างให้เป็นประโยชน์จากการขายของ” (น าชัย แซ่อุ้ย, สัมภาษณ์, 
24 มีนาคม 2556) 
 “มีอาชีพค้าขายในตลาด ก็มีเวลาว่างเพราะเราขายพวกเครื่องสัฆทานไม่มีคนเข้าร้าน
ตลอดเวลา เราจึงหารายได้อ่ืนเพิ่มเติม พร้อมกับสามีได้เริ่มดัดแปลงการท าหรีดจากหรีดจนีมา เราก็
ช่วยกันท าและขายในร้ายจนกลายเป็นอาชีพเสริมอีกทางหนึ่ง ปัจจุบันก็ท าอยู่เหมือนเป็นส่วนหนึ่ง
และเป็นอาชีพท่ีต้องท าเพราะมีคนในพื้นที่หรือจากต่างพืน้ที่มาขอส่ังซ้ือตลอดจนถึงทุกวันนี”้ 
(ส าเนียง อัจจิมานนท์, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
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 “การแปรรูปสินค้าในชุมชน เป็นการขายสินค้าออกสู่ตลาดเพ่ือเปล่ียนสภาพกลับมาเป็น
รายได้ในชุมชน ผลิตภณัฑ์ท่ีมีคณุภาพได้รับความนิยม และกระจายวางขายไปต่างพื้นที่มากขึน้” 
(อมรา เจริญไพฑูรย์, สัมภาษณ์, 7 เมษายน 2556) 
 และจากการสัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลส าคัญจ านวน 5 คน พบว่า เหตุผลของการเข้าสู่กลุ่ม
อาชีพเสริมอาชีพการท าปลาเกิดจาก  1. การได้รับค าแนะน าของญาติพี่น้อง เพื่อน คนรู้จกั  
จากการศึกษาพบว่ากลุ่มคนที่ประกอบอาชีพท าปลาท่ีบ้านนั้น ได้รับค าแนะน าจากให้ประกอบ
อาชีพเสริมเพื่อเพิ่มรายได้ ท าให้เกิดการศึกษาหาความรู้ ขอ้มูลในการประกอบอาชีพเสริม   
2.  การประกอบอาชีพเสริมเกิดจากความถนัดและเกิดจากสภาพพ้ืนที่ของตนเอง เกดิจากทรัพยากร
ที่มีในชุมชน 3.  การประกอบอาชีพเสริมเกิดจากปัญหารายได้น้อยไม่เพียงพอกับรายจ่าย ใน
ครอบครัว และ เป็นการแสวงหารายได้เพิ่มเติม ซ่ึงการประกอบอาชีพเสริมก็เป็นทางเลือกหนึ่งที่
แก้ปัญหานี้ 4.  การว่างงานจากอาชีพหลัก จึงท าให้มคีวามสนใจประกอบอาชีพเสริม เป็นอาชีพรอง
ที่เพิ่มรายได้ในช่วงฤดูน้ าลด หรือชว่งการรอการเก็บเกี่ยวขา้ว หรือ ช่วงว่างระหว่างก่อนการท านา
รอบสอง แล้วไม่มีรายได้อ่ืน ๆ มาจุนเจือครอบครัวในที่สุด จึงต้องหาอาชีพเสริมรายได้  และใช้
เวลาในการท าไม่มากนักในแต่ละวัน 5. สมาชิกในครอบครัว หรือญาติพี่น้องประกอบอาชีพเสริมนี้
มาก่อน และเกิดจาการเรียนรู้ ทางสายสัมพันธ์ทางครอบครวั  เครือญาติประกอบอาชีพเสริมนี้มาอยู่
ก่อนแล้ว เมื่อวัยเด็กได้เห็นพ่อแม่ประกอบอาชีพเสริม ได้รับความรู้ถ่ายทอดประสบการณต์รงจาก
พ่อแม่ และญาติ ได้เรียนรู้โดยตรงจากการช่วยเหลือพ่อแม่ และญาติท างาน ประกอบกับตนเองมี
ความสนใจในอาชีพเสริม จึงท าให้เกิดความชอบ และสนุกกับการท างานนี้ ได้รับรู้มาตลอดว่าอาชีพ 
การท าหรีด สามารถสร้างรายไดใ้ห้กับครอบครัวได้เป็นกอบเป็นก า ซ่ึงสอดคล้องกับค ากล่าวของ
ผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า 

“ปัจจุบนัสภาพเศรษฐกิจสังคมได้เปล่ียนไปตามความเจริญก้าวหน้าของสังคมเมืองท่ีมีการ
ขยายวงกว้าง ความเจรญิก้าวหน้าส่งผลกระทบต่อประชาชนที่เป็นเกษตกร ท าให้ต้องดิน้รนต่อสู้กับ
ภาวะฝืดเคืองทางเศรษฐกจิ และต้องเผชิญกับปัญหารายไดน้้อยไม่เพียงพอกับรายจ่าย  เนื่องจาก
รายได้ที่ได้รับได้ปีละ 2 ครั้งเท่านั้น และเป็นรายได้ที่มจี านวนไม่แน่นอน เพราะต้องขึน้อยู่กับสภาพ
ดินฟ้าอากาศ และราคาผลผลิตที่เปล่ียนแปลงตลอด จึงต้องต่อสู้เพื่อความอยู่รอดและความเป็นอยู่
ของครอบครวัที่ดขีึ้น โดยการแสวงหารายได้เพิ่ม ซ่ึงการประกอบอาชีพเสริมก็เป็นทางเลือกหนึ่งที่
จะแก้ปัญหานี”้ (สีดิษฐ์ สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 24 มนีาคม 2556) 

  “การประกอบอาชีพเสริมเกิดจากความถนัดและเกิดจากสภาพพ้ืนที่ของตนเอง เกิดจาก
ทรัพยากรที่มีในชุมชน” (สมเกียรติ  สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
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 “คิดว่าการประกอบอาชีพเสริมเป็นอาชีพท่ีเสริมรายได้ และสามารถใช้เวลาในการท าใน
แต่ละวันมากนัก และเป็นอาชีพท่ีท ากันมาตั้งแต่สมัยอดตีจนถึงปัจจุบัน  ปลาเป็นอาหารพื้นบ้านที่
นิยมทานกนัในครวัเรือน แล้วยังสามารถสร้างรายไดใ้ห้กับครอบครัวได้ โดยการถนอมอาหารและ
การแปรรูป เป็นปลาเค็ม, ปลาย่าง เพื่อให้เก็บไว้ไดน้านขึ้น และน าไปขายได้ราคา” (ละออ  
สุขีทรัพย,์ สัมภาษณ์, 23 มีนาคม 2556) 

 “ปกติท านาเป็นอาชีพหลัก ส่วนการท าปลาเค็มเป็นอาชีพรองหรืออาชีพเพื่อเพิ่มรายได้ 
ในช่วงฤดนู้ าลด หรือช่วงการรอการเก็บเกี่ยวข้าว หรือช่วงว่างระหว่างก่อน การท านารอบสอง” 
(เตือนใจ เอ่ียมสะอาด, สัมภาษณ์, 23 มนีาคม 2556) 

2. ทักษะการฝึกฝนอาชีพ  
  ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด จากกลุ่มอาชีพการท าปลา 

ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญจ านวน 5 คน พบว่า ปัจจัยหลักที่ส าคัญในการพัฒนาชุมชน ถือ
ว่าการพฒันาทรัพยากรมนษุย์เป็นปจัจัยหลักในการพัฒนาทุกส่ิง “คน”  เป็นปัจจัยส าคัญ การฝึก
ทักษะอาชีพ ก็เป็นส่วนหนึ่ง ในชุมชนเป็นบทบาทเป็นความสัมพันธ์ระหว่างเกษตรกรที่ประกอบ
อาชีพเสริมในชุมชนชนบท เป็นรูปแบบการเรียนรู้ประสบการณก์ับผู้ประกอบอาชีพเดียวกัน  
1.  จากครอบครัว ญาติ และเพื่อนบ้าน ในลักษณะภาษาและบรรยากาศแบบชาวบ้านดว้ยกนั ซ่ึงท า
ให้เกิดความมั่นใจซ่ึงกันและกนัได้  การพัฒนาทักษะความช านาญจากการฝึกฝนโดยอาศัยความรู้
พื้นฐานที่มีอยู่เดิม 2.  การศกึษาหาความรู้จากส่ิงแวดล้อมใกล้ตัวที่เกีย่วกับอาชีพเสริมท่ีท า  
3.  รวมไปถึงการได้รับความรู้จากการสร้างเครือข่ายกลุ่มอาชีพ 4.  และความรู้ด้านอาชีพเสริมจาก
หน่วยงานราชการที่จดัอบรมให้ ซ่ึงสอดคล้องกับค ากล่าวของผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า 
 “การเรียนรู้ประสบการณ์ ทักษะอาชีพในเรื่องการประกอบอาชีพเสริมของตนเอง จาก
ครอบครัว ซ่ึงได้ฝึกทกัษะอาชีพและประสบการณจ์นเข้าใจกระบวนการ และน ามาปฏิบัติเองได้ดว้ย
ตนเองท่ีบ้าน จนเกิดความช านาญ”  (ละออ สุขีทรัพย,์ สัมภาษณ์, 23 มีนาคม 2556) 
 “การท าปลา เป็นการเลือกอาชีพตามความถนัด และความสนใจส่วนตัว เพราะ การท า
ปลาท าเป็นตั้งแต่เด็ก ไดร้ับการเรยีนรูจ้ากครอบครวั ซ่ึงถือเป็นภูมิปัญญาของชุมชนที่ท ามานานแล้ว 
และยังเป็นอาชีพเสริมท่ีเพิ่มรายได้ในครอบครวั” (สีดษิฐ์ สุขีทรัพย,์ สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “ได้ฝึกทกัษะตนเอง จากการสังเกต และการพึ่งพาอาศัย การขอความชว่ยเหลือจากญาติ
สนิท และเพื่อนบ้าน ในเรื่องขัน้ตอนและวิธีการจากการพบปะ พูดคุย การสนทนาและการปฏิบัติ
จริงร่วมกัน จนสามารถเข้าในกระบวนการและท าไดจ้ริงจนเกิดความช านาญ” (สมเกียรติ สุขีทรพัย์, 
สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
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 “เคยไดร้ับการฝึกอบรมการฝึกอาชีพจากทางส่วนภาครัฐ ได้เข้ารับการอบรม และการฝึก
อาชีพ โดยได้รับการชกัชวนจากเพื่อนบ้าน และเห็นว่าการจัดกจิกรรมการฝึกอาชีพในชุมชนเป็น
การเพิ่มตัวเลือกในการประกอบอาชีพเสริมเพื่อเพิ่มรายได้จากการประกอบอาชีพหลักที่รายได้ไม่
เพียงพอ” (จุฑารตัน์ สืบสวัสดิ์, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 ส่วนทักษะการฝึกฝนอาชีพ ของกลุ่มอาชีพการท าหรดี  ซ่ึงผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ข้อมูล
ส าคัญจ านวน 5 คน พบว่า  การฝึกฝนอาชีพของกลุ่มอาชีพการท าหรีด เกิดจากการฝึกฝีมือการ
ท าลายของหรีดซ้ า ๆ จนเกิดความช านาญ และการฝึกฝนจากผู้เชี่ยวชาญ และต้องมีความตั้งใจใน
การท างานเพราะการท าหรดี ต้องใชค้วามสามารถและใช้เวลาในการท าพอสมควร  ซ่ึงสอดคล้อง
กับค ากล่าวของผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า 
 “การท าหรดี ลายสวยไม่สวยขึ้นอยู่กับความช านาญ ปัจจุบนั คนท าลายซ้ า ๆ เดิม ๆ จน
เกิดความช านาญจนสวย จึงจะเปล่ียนลาย โดยให้เพื่อนที่เกง่อีกลายมาสอน หรือเราจะสอน บางคน
สอนเป็นอาทิตย์ ยังท าไม่ได้เลย ต้องอาศัยความสนใจ ใส่ใจในการท า มันเหมือนงานฝีมือ” (น าชยั  
แซ่อุ้ย, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “การท าหรดี รับมาจากเจ้าใหญ่ในตลาด  และได้สอบถามกบัเพื่อนบ้านที่รับท าหรีดมา
ก่อน การศึกษาข้อมูลในเรื่องวิธีการท าและค่าตอบแทน สมัยนั้นตวัละ25 บาท เราก็เห็นว่าการท า
หรีด ไม่ไดใ้ช้เวลาท้ังวันในการท างานเพียงต้องมีความตั้งใจ ต้องฝึกฝน ฝีมือในการท าหรีดในช่วย
แรกให้เกิดความช านาญ เพราะการท าหรดีแต่ละตัวใช้เวลาในการท าพอสมควรหากงานไม่ดี  
ต้องแก้และเริ่มท าใหม่” (บังอร แสงสวัสดิ์, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 

3. วิธีการขายผลผลิตออกสู่ตลาด  
  ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด  ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ 

ข้อมูลส าคัญจ านวน 10 คน พบว่า วิธีการขายผลผลิตออกสู่ตลาดจะม ี3 วิธีการ คือ 1. เปิดร้านขาย
เอง 2. น าไปส่งนอกพื้นที่ 3. ส่งผ่านพ่อค้าคนกลาง ซ่ึงวิธีการขายในอาชีพการท าปลาเค็ม ปลาย่าง
จ านวน 5 คน จะมีวิธีการขายผลผลิตออกสู่ตลาด 3 วิธีการข้างต้น ซ่ึงสอดคล้องกับค ากล่าวของผู้ให้
ข้อมูลส าคัญที่ว่า 

 “ตนเองจะเปิดร้านขายปลาเค็มเองโดยไม่ได้ฝากขายหรือไม่ได้ผ่านพ่อค้าคนกลาง” 
(เตือนใจ เอ่ียมสะอาด, สัมภาษณ์, 23 มนีาคม 2556) 
 “ติดต่อส่งขายปลา กับทางญาติ เพ่ือส่งขายในตวัเมือง ตลาดกลาง ตลาดไทย  
ในกรุงเทพฯ” (สมเกียรติ  สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 24 มนีาคม 2556) 
 “ปลาท่ีแปรรูปแล้ว เราก็ไดก้ระจายส่งไปวางขายยังตลาดพืน้ที่อ่ืน เช่น ตลาดไทย  
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ส่ีมุมเมือง และสุไหงโกลก และนอกจากนี้ยังส่งไปขายยังตา่งประเทศ โดยจะมีพ่อค้าคนกลางมารับ
ไปส่งต่อ” (ละออ สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 23 มีนาคม 2556) 
 ผลการศึกษาการประกอบอาชีพเสริมการท าหรีด จ านวน 5 คน พบว่า วิธีการขายผลผลิต 
1. จะเป็นการส่งผ่านพ่อค้าคนกลาง 2.  ขายหน้าร้านเอง ส าหรับผู้ที่ประกอบอาชีพค้าขาย ซ่ึง
สอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า 
 “การขายหรีด จะมีพ่อค้าคนกลางมารับท่ีบ้าน และจะมกีารขายหน้าร้านบ้าง” (น าชัย  
แซ่อุ้ย, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “การท าหรดี การขายหรดี จะเป็นการท าตามออเดอร์ของพอ่ค้าคนกลาง และจะส่งผ่าน
พ่อค้าคนกลาง” (จุฑารัตน์ สืบสวัสดิ์, สัมภาษณ์, 24 มนีาคม 2556) 
 

   
 
ภาพท่ี 15  การขายผลผลิตออกสู่ตลาด โดยการส่งผ่านพ่อคา้คนกลาง 
 

   
 
ภาพท่ี 16 การขายผลผลิตออกสู่ตลาด โดยการน าไปส่งนอกพื้นที่  
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ภาพท่ี 17  การขายผลผลิตออกสู่ตลาด โดยการเปิดขายหนา้ร้าน 
    
   4.  ลักษณะการรวมกลุ่ม  

  ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ 
ข้อมูลส าคัญจ านวน 10 คน พบว่า ประชาชนที่อาศัยในชุมชนส่วนใหญ่ประกอบอาชีพทาง 
การเกษตร คือการท านา ท าการประมง มกีารรวมกลุ่มของชาวบ้านที่ประกอบอาชีพเดียวกัน  
แรกเริ่มเดิมทีก็เกิดจาก กลุ่มสมาชิกไม่กีค่น จนปัจจุบันเข้าร่วมกจิกรรมร่วมกันบ่อย ๆ เป็นเพราะใน
ชุมชนมีกิจกรรมที่เป็นวัฒนธรรมสืบทอดต่อกันมานานเท่านาน จากรุ่นหนึ่งสู่อีกรุ่นหนึ่ง ท าให้เกิด
ความรว่มคิด ร่วมท า และเกิดความสามัคคใีนชุมชน มกีารท ากิจกรรมเพื่อเกิดประโยชน์สุขให้กับ
ชุมชน โดยมีชีวติที่ผูกพนักับธรรมชาติ เครือญาติ เพื่อนบ้าน ประเพณี ค่านิยม ประชาชนในชุมชน
รู้จักกัน คุ้นเคยกันและกันในหมู่บ้านเป็นอย่างดี ทกุคนไดร้บัประโยชน์รว่มกนัในที่สาธารณะ เช่น 
วัด โรงเรียน สถานีอนามัย และการท ากิจกรรมรว่มกนั ปัจจุบันจะเห็นได้ว่าส่วนใหญ่ประชาชนใน
ชุมชนมักปลูกบ้านเรือนอยู่ใกล้ชิดกนัเป็นกลุ่ม ๆ ท าให้เกิดการรวมตัวกันเป็นหมู่บ้านหรือเป็น
ต าบล ครอบครัวมีลักษณะเป็นครอบครวัขยายประกอบดว้ย พ่อ แม่ ลูก และญาติ ๆ ท่ีอยู่ร่วมกัน 
การที่ครอบครัวมขีนาดใหญ่ท าให้เกิดความสัมพันธ์ใกล้ชดิ นับถือระบบอาวุโส มีการพึ่งพาอาศัย
กันระหว่างญาติมิตร มีความสามัคคี มกีารเอ้ือเฟื้อเผื่อแผ่กัน จึงเห็นไดว้่าความสัมพันธ์ในชุมชนนั้น
เกิดจากการช่วยเหลือซ่ึงกันและกัน มีอะไรก็ชว่ยเหลือกัน เป็นระบบเครือญาติ ลักษณะการรวมกลุ่ม
แบบไม่เป็นทางการ เป็นการช่วยเหลือกันแบบน้ าพึ่งเรือเสือพึ่งป่า วัตถุประสงค์ของการรวมกลุ่ม
กัน เพ่ือเป็นการเพ่ิมศักยภาพของชุมชนในการวางแผนและการพัฒนาตนเองในด้านการพฒันา
เกษตร เพื่อเพิ่มมูลค่าของสินค้า ในเรื่องการก าหนดราคา การขายสินค้าออกนอกพื้นที่ การรวมกลุ่ม
แสดงให้เห็นถึงแนวคดิในการแก้ไขปญัหาร่วมกัน ซ่ึงเป็นรูปธรรมเพื่อเป็นการคดิหาทางออก 
ให้กับวิถีชวีิตของตวัเอง เพื่อความอยู่รอด การรวมกลุ่มเพื่อก าหนดราคาสินค้าในชุมชน เนื่องจาก
ปัจจุบันกลไกตลาดถูกควบคุมดว้ยพ่อค้าคนกลาง ในขณะที่ทรัพยากรธรรมชาติ ลดน้อยลงจากแต่
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ก่อนไปมาก และการวางแผนในการบริหารจัดการเพื่อใช้ทรัพยากรธรรมชาติอย่างยั่งยืนในการ
พัฒนาระบบข้อมูลพื้นฐานของชุมชน เป็นการยกระดับคุณภาพชีวิตให้ได้มาตรฐานที่สูงสุด และ
เกิดประโยชน์สูงสุด ท าให้เกดิรูปแบบกระบวนการเรียนรู้ และแนวทางในการสร้างชุมชนเครือข่าย 
ท าให้มีการสร้างรายได้จากการฟื้นฟูและการเสริมสร้างความเข้มแข็ง ของการรวมกลุ่มการพฒันา
อาชีพ ท่ีมุ่งเน้นให้มีการเช่ือมโยง การปฏิบัติงานระหว่างเจา้หน้าที่ภาครัฐ องคก์ร แกนน า กลุ่ม
อาชีพและหน่วยงานต่าง ๆ ได้อย่างมีประสิทธิภาพ สามารถตอบสนองความต้องการของชุมชนได้ 
ซ่ึงสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า  

 “ในชุมชนมีการรวมกลุ่มแบบไม่เป็นทางการ เปน็การชว่ยเหลือกันในชุมชน คือคนที ่
ประกอบอาชีพเดียวกัน มกีารพูดคุยปรกึษาหารือกัน และชว่ยเหลือกัน ทั้งในด้านของแรงงาน ฝีมือ 
ทักษะและการแก้ปญัหาร่วมกัน” (สีดิษฐ์ สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “ในชุมชนก็มกีารรวมกลุ่ม เป็นรูปแบบการชว่ยเหลือเกื้อกลูกัน ในฐานะเพื่อนบ้าน  
คนรู้จกักัน ส่วนใหญ่จะเปน็อุตสาหกรรมในครัวเรือนขนาดเล็ก ใช้แรงงานในครอบครัว” (ละออ 
สุขีทรัพย,์ สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “ลักษณะการรวมกลุ่มกนัในชุมชน ทุกกลุ่มมีความเอ้ืออาทรต่อกันแบบพ่ีแบบน้อง  
มีความเห็นอกเห็นใจกัน และมีความสามัคคใีนชุมชน รูปแบบการผลิตในชุมชน” (สมเกียรติ   
สุขีทรัพย,์ สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “มีการรวมกลุ่มแบบหลวม ๆ ในชุมชน สมาชิกไมค่่อยมีส่วนร่วม มีเพียงผู้น า และ 
แกนน าด าเนินการเป็นหลัก บางส่วนมีการร่วมกลุ่มกันเพื่อหารายได้ และใช้เวลาว่างให้เกิด
ประโยชน์ โดยการท ากิจกรรมเพื่อตอบสนองความต้องการของตลาด” (ส าเนียง อัจจิมานนท์,  
สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “มีการรวมกลุ่มจากความถนัดของอาชีพ จะเป็นการรวมกลุ่มแบบน้ าพึ่งเรือเสือพึ่งป่า” 
(จุฑารัตน์ สืบสวัสดิ์, สัมภาษณ์, 24 มนีาคม 2556) 
 “การรวมกลุ่มกันในชุมชนเป็นการรวมกลุ่มกันเพื่อ ให้ชุมชนรู้จักแก้ปัญหาไดด้้วยตนเอง
โดยมีเวที มกีารรวมกลุ่มกนัเพื่อแสดงความคดิเห็น”  (เฉลิม ศุภศรี, สัมภาษณ์, 7 เมษายน 2556) 
 “การรวมกลุ่มแสดงให้เห็นถึงแนวคดิในการแก้ไขปญัหารว่มกัน ซ่ึงเป็นรูปธรรมเพื่อเป็น
การคดิหาทางออก ให้กับวิถีชีวิตของตัวเอง เพื่อความอยู่รอด การรวมกลุ่มเพื่อก าหนดราคาสินค้า
ในชุมชน เนื่องจากปัจจุบันกลไกตลาดถูกควบคุมดว้ยพ่อคา้คนกลาง ในขณะที่ทรัพยากรธรรมชาติ 
ลดน้อยลงจากแตก่่อนไปมาก”  (เกรียงศกัดิ์ ทิมพันธ์ดี, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
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  5. แนวคิดในการรวมกลุ่มให้ประสบความส าเร็จ  
  ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด  ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ 

ข้อมูลส าคัญจ านวน 6 คน พบว่าการรวมกลุ่มให้ประสบความส าเร็จและประชาชนในชุมชน
สามารถพึ่งพาตนเองได้  
 1. เกิดการช่วยเหลือซ่ึงกันและกัน ระหว่างกลุ่มอาชีพเสริมด้วยกนัเอง ชุมชนมีการ
รวมตัวกัน มคีวามสนใจในเรื่องเดียวกัน ต้องการแลกเปล่ียนประสบการณ์จากกันและกัน   
มีเป้าหมายร่วมกัน มคีวามมุ่งมัน่ร่วมกันทีจ่ะพัฒนาในเรื่องงาน  

2. มีการถ่ายทอดแลกเปล่ียนความรู้ฝังลึก การสร้างความรู้ และความเข้าใจได้มากกว่า 
การเรียนรู้ จากหนังสือ หรือการฝึกอบรมการรวมกลุ่มอาชีพเสริมนั้น ต้องเกิดกับกลุ่มคนที่มีความ
ต้องการรวมกลุ่มอาชีพนั้น และอาชีพท่ีต้องการรวมกลุ่มตอ้งสามารถเพิ่มมูลค่า และเป็นที่ต้องการ
ของตลาด  
 การรวมกลุ่มให้ประสบความส าเร็จ ต้องได้รับการสนับสนนุ และส่งเสริม 4 ส่วนดว้ยกนั 
คือ 1.  การสนับสนุนจากส่วนภาครัฐให้การอบรม ให้ความรู้กับประชาชน การจัดศกึษาดูงานใน
กลุ่มอาชีพหรือในชุมชนที่ประสบความส าเร็จ 2.  การสนับสนุนในเรื่องของแหล่งเงินทุน เรื่อง
งบประมาณการรวมกลุ่มอย่างต่อเนื่อง 3.  การจดัหาตลาดเพื่อรองรับการขายสินค้า 4.  การสร้าง
เครือข่ายในชุมชน ซ่ึงสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า  
 “การขยายแนวความคิดเรื่องกลุ่มอาชีพ ควรมกีารส ารวจกลุ่มบ้านใกล้เคียงเพื่อน ามาจัด
กลุ่ม ในเรื่องของการสร้างเครือข่ายในชุมชน และควรมีการจัดประชุม เพื่อแลกเปล่ียนความคดิเห็น
อย่างต่อเนื่อง และเป็นการกระตุ้นให้กลุ่มต่าง ๆ เห็นความส าคัญและเกิดความสนใจที่จะเข้าร่วม
เป็นกลุ่มวิสาหกิจชุมชนเช่นกนัรวมไปถึงการจดักจิกรรมรว่มกันบ่อย ๆ เพื่อให้ชุมชนมคีวามคุ้นเคย
กัน” (เกรยีงศักดิ์ ทิมพันธ์ดี, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “การสนับสนนุในเรื่องเงินทุน, ความรู้, การจัดการ และด้านการตลาด คือ บทบาทที่จะ
ช่วยชุมชนให้เกิดการรวมกลุ่มให้ประสบความส าเร็จ เกิดจากการมีแหล่งทุน และการเสริมสร้าง
ความรู้ ทกัษะในการประกอบอาชีพ และการจัดหาคนที่มีความรู้ความสามารถเป็นที่ปรึกษาในด้าน
การจัดการ และการหาการตลาด เพื่อรองรับผลผลิต” (ศิริวรรณ ทิมพันธ์ดี, สัมภาษณ์,  
24 มีนาคม 2556) 
 “การรวมกลุ่มจะประสบความส าเร็จต้องเกิดจากผูน้ าที่มีความรู้ ทางด้านการบริหารกลุ่ม 
การแบ่งงานกันท า และการรับฟังซ่ึงกันและกันในกลุ่ม และที่ส าคัญคือแหล่งการตลาด และ 
การประชาสัมพันธ์กลุ่มให้เป็นที่รู้จกั” (เฉลิม ศุภศรี, สัมภาษณ์, 7 เมษายน 2556) 
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ตอนที่ 3  ปัญหาและอุปสรรคในการประกอบอาชีพเสริม ของประชาชนในชุมชน
เทศบาลต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวัดพระนครศรีอยุธยา 

 ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด กับประชาชนที่ประกอบ 
อาชีพเสริม  ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลส าคัญจ านวน 10 คน พบว่า ปัญหาและอุปสรรคที่ส าคัญ
ในกลุ่มอาชีพเสริม 
 1. กลุ่มยังไม่มีการรวมกลุ่มอย่างเป็นทางการ  
 2. ขาดการบริหารจดัการกลุ่ม  
 3.  ความไม่พร้อมทางด้านเงินทุน เพื่อจะน าเงินมาลงทุน เพื่อน ามาประกอบอาชีพท่ี
ตนเองสนใจ และตัดสินใจเลือกท า 
 4.  ปัญหาด้านทรัพยากรปลาตามธรรมชาติไม่เพียงพอกับความต้องการเนื่องจาก ปริมาณ
ปลาในแม่น้ า ล าคลองลดลง ต้องใช้วิธีการหาซ้ือปลาจากบอ่ปลาของเพื่อนบ้าน หรือต่างพื้นที่  
ท าให้ต้นทุนในการผลิตสินค้าเพิ่มขึ้น  
 5.  แหล่งการขายในชุมชน ชุมชนยังไม่มีการพัฒนาด้านการตลาด ซ่ึงปัจจุบันผู้ประกอบ
อาชีพเสริมหาแหล่งขายเอง ซ่ึงปัญหาดังกล่าวต้องได้รับความร่วมมือจากทั้งภาคประชาชน และ
หน่วยงานภาครัฐ รวมไปถึงด้านการขนส่งท่ีขนส่งคราวละมาก ๆ ไม่ได้  เนื่องจากคนในชุมชน
ส่วนมากเป็นญาติพี่น้องกนัทั้งส้ิน เพราะคนในชุมชนสร้างบ้านเรือนและประกอบอาชีพในชุมชน 
ถึงแม้ว่าจะแต่งงานมีครอบครัวแล้ว จะปลูกบ้านใหม่และแยกบ้านกับบิดามารดา แต่จะปลูกบ้าน
บริเวณเดียวกัน จากสภาพบ้านที่หลังคาเกยกันตลอดชุมชน และประกอบอาชีพหรือท ากิจกรรม
ร่วมกนั  
 6.  ปัญหาด้านการเดินทาง ทั้งนี้ทางเข้าบ้านจะเป็นในลักษณะสะพานปูน ซ่ึงยานพาหนะ
ที่เข้าไปได้จะเป็นเพียงรถจักรยานยนต์ และจักรยานเท่านัน้ซ่ึงท าให้การขนส่งได้ไม่มากนกัในแต่
ละครั้ง ซ่ึงสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลส าคัญทีว่่า  
  “บางครั้งปลามีกไ็ม่มากนัก ท าให้จ าเป็นต้องหาซ้ือปลาจากต่างพื้นที่เพื่อให้เพียงพอกับ
ความต้องการ โดยการสืบเสาะพูดคยุหรือเล่าต่อ ๆ กันไปในหมู่เพื่อนฝูงญาติมิตรหรือผู้ท่ีมีอาชีพ
เดียวกนั” (เตือนใจ เอ่ียมสะอาด, สัมภาษณ์, 23 มนีาคม 2556) 

 “ทรัพยากรปลามีจ านวนน้อยลงในบางปี บ้านเราจะแล้งฝนทิ้งช่วงนาน ๆ ท าให้ล าคลอง
ลาดชะโดน้ าแห้งขอดเป็นเหตุให้ปลาตายและลดจ านวนลงเรื่อย ๆ รวมไปถึงปัญหาด้าน 
การบริหารจดัการ ที่ขาดการพฒันา และขาดการมีส่วนร่วมอย่างต่อเนื่องจากส่วนภาครัฐ”  
(ละออ สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 23 มนีาคม 2556) 
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 “แหล่งปลาตามธรรมชาติไม่เพียงพอกับการท าปลาเพื่อส่งขาย ปัจจุบนัล าคลองตื้นเขิน 
น้ าจะแห้งเร็ว ปลามีน้อย  เพียงพอแต่ท ากนิในครอบครัวเทา่นั้น ท าให้ต้องลงทุนซ้ือปลาจากแหล่ง
อ่ืน ท าให้ต้นทนุในการท าปลาเพิ่มมากขึ้น” (สีดิษฐ์  สุขีทรพัย์, สัมภาษณ์, 24 มนีาคม 2556) 
 “อุปสรรคในการประกอบอาชีพเสริม เรื่องเงินทุนหมุนเวยีนไม่เพียงพอกับค่าต้นทุนของ
สินค้าท่ีเพิ่มมากขึน้ และทรัพยากรในชุมชนไม่เพียงพอต่อความต้องการ” (สมเกียรติ สุขีทรัพย์, 
สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 “ในชุมชนยังพัฒนาด้านปจัจัยพืน้ฐานเรื่อถนนหนทาง ยังไม่ครอบคลุมทุกพืน้ที่ 
เนื่องจากสภาพชุมชน อยู่ริมน้ า ท าให้บ้านเรือนบริเวณนี้ มลัีกษณะเปน็ใต้ถุนสูง และใช้สะพานปูน 
ในการเดินทางท าให้การขนส่งสินค้า ต้องใช้รถเขน็เท่านั้น”  (ส าเนียง อัจจิมานนท์, สัมภาษณ์,  
24 มีนาคม 2556) 
 “ในชุมชนยังไม่มีการรวมกลุ่ม และการบริหารจัดการกลุ่มอย่างเป็นทางการ หากมกีาร
รวมกลุ่มกัน กลุ่มอาชีพจะได้รับการพัฒนาและเป็นการเพิม่ศักยภาพของกลุ่มอาชีพในชมุชนทั้งนี้  
กลุ่มอาชีพต้องมีความสัมพันธ์ที่เข็มแข็งและมคีวามต้องการที่จะพัฒนาตนเอง”(จุฑารัตน์ สืบสวัสดิ์, 
สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
 

    
 
ภาพท่ี 18  ถนนปูนทางเข้าชุมชน  
 

ตอนที่ 4  แนวทางพัฒนาในการประกอบอาชีพเสริม ของประชาชนในชุมชนเทศบาล
ต าบลลาดชะโด อ าเภอผักไห่ จังหวัดพระนครศรีอยุธยา 

1.  ความต้องการการช่วยเหลือจากภาครัฐ   
ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลกับประชาชนที่ประกอบอาชีพเสริม ในชุมชนเทศบาลต าบล 

ลาดชะโด ผู้วิจยัได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญจ านวน 10 คน พบว่า   
1.1  ประชาชนที่ประกอบอาชีพเสริมมีความต้องการการชว่ยเหลือจากภาครัฐใน 
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เรื่องการเป็นส่ือกลางในการพฒันากลุ่มอาชีพให้มีการพฒันาเพ่ือมีจุดมุ่งหมายคือ การเพิ่มรายได้
ของประชาชน โดยส่วนภาครัฐต้องมีการส่งเสริม สนับสนุนในเรื่องการประกอบอาชีพ และการ
เป็นที่ปรึกษาของประชาชน ในการประกอบอาชีพ และการจัดการฝึกอบรม การจดัการศึกษาดูงาน
ในชุมชน หรือกลุ่มอาชีพอ่ืนที่มีการประกอบอาชีพเสริม หรือการรวมกลุ่มประสบความส าเร็จ รวม
ไปถึงการพัฒนาให้คนรุ่นหลัง มีอาชีพในชุมชน เนื่องจากปัจจุบัน เมื่อจบการศึกษาแล้วจะไป
ประกอบอาชีพในกรุงเทพฯ ไม่มีคนรุ่นใหม่มาพัฒนาชุมชนให้มีความเจริญ เนื่องจากในชุมชนไมม่ี
โรงงานอุตสาหกรรม อาชีพท่ีสามารถท าได้ คืออาชีพการท านา และการท าประมง ซ่ึงประชาชนคน
รุ่นใหม่ไม่นยิมท า ซ่ึงให้ผลตอบแทนน้อย แต่ถ้าหากมกีารรวมกลุ่มกัน มีคนที่มีความรู้
ความสามารถที่รัก และหวงแหนชุมชนมาร่วมกันรวมกลุ่ม และพัฒนาชุมชนให้อยู่ซ่ึงต้องอาศัย
หน่วยงานภาครัฐ เป็นส่ือกลางและเป็นส่วนชว่ยในการพฒันาในส่วนนี้ ซ่ึงสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูล
ส าคัญที่ว่า  

  “อยากให้ทางรัฐช่วยในเรื่องตลาด แหล่งขาย และอยากให้คนในชุมชนรูร้ักและหวง
แหนถ่ินฐานบ้านเกิดชุมชนของตนเองเพราะปัจจุบันเดก็รุน่ใหม่ส่วนมากไปท างานที่อ่ืน ชุมชนจึง
ขาดการพัฒนาให้มีความเจริญ” (เตือนใจ เอ่ียมสะอาด, สัมภาษณ์, 23 มนีาคม 2556) 

  “ขอให้ทางภาครัฐเป็นส่ือกลางในการรวมกลุ่ม เพราะหากการส่งเสริมและกา
รวมกลุ่มกันพัฒนาอาชีพประสบความส าเร็จ ก็จะเปน็การเพิ่มเงินเพ่ือรายได้ และเป็นการต่อยอด
เป็นอาชีพของลูกหลานต่อไป” (ละออ สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 23 มีนาคม 2556)   

  “คนในชุมชนรายได้ไม่พอใช้ หลายคนต้องออกไปรับจ้างที่อ่ืน ถ้ามีการปรับปรุง
ตลาดลาดชะโด หรือการหาตลาดเพ่ิมขึน้ เพ่ือให้ผลผลิตในชุมชน สามารถส่งออกและมีการ
ส่งเสริมอาชีพอย่างจริงจังเพื่อให้คนในชุมชนไมต่้องออกไปหางานท าท่ีอ่ืน” (น าชัย แซ่อุ้ย, 
สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 

  “เทศบาลควรหาตลาดเพ่ือรองรับการประกอบอาชีพเสริม และสนับสนุนในเรื่องปาก
ท้อง การประกอบอาชีพของคนในชุมชน เช่น การหาอาชีพเสริมรายได้ ที่เป็นความต้องการของ
ตลาด และการลงทุนที่ไม่มากนัก และการจดัฝึกอาชีพเสรมิ” (จุฑารตัน์ สืบสวัสดิ์, สัมภาษณ์,  
24 มีนาคม 2556) 

  ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด กับเจ้าหน้าที่ของรัฐ และ 
ผู้น าชุมชน  ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญจ านวน 6 คน พบว่า ในส่วนภาครัฐไดม้ีการส่งเสริม
สนับสนุน ในเรื่องการปลูกฝังภูมิปัญญาที่ถือว่าเป็นปราชญ์ชาวบ้าน ให้เด็กรุน่ใหม่ ในระดับ
การศึกษา ประถมศึกษาปีที่ 4-ประถมศึกษาปีที่ 6 ได้รับการอบรมส่ังสอนให้รู้จักรกัและหวงแหน
ชุมชน และยังสอนให้เด็กประกอบอาชีพท่ีถือว่าเป็นอาชีพเสริมท่ีประชาชนในชุมชนนิยมท า คือ 
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การท าหรีดและการท าปลาเค็ม ซ่ึงถือได้ว่าทางโรงเรียนได้เตรียมพ้ืนฐานและความพร้อมในส่วนนี้
ไว้ ซ่ึงสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า  
  “ชุมชนของเราส่วนใหญ่เป็นเกษตรกร คือการท านา หากแล้งจากการท านากจ็ะหา
ปลา เป็นอาชีพเสริม ทางโรงเรียนจึงได้จับหลักสูตรท้องถ่ิน มาพัฒนาจากค าขวญัของจังหวดั
พระนครศรีอยุธยาท่ีว่า “ราชธานีเก่า อู่ข้าว อู่น้ า เลิศล้ ากาญจ์กวี คนดีศรีอยุธยา” จึงได้ดึงค าว่า อู่ข้าว 
อู่น้ า มาพัฒนาอาชีพ ในเรื่องของภูมิปัญญา และอาชีพต่าง ๆ ท่ีสามารถท าได้ในชุมชน” (ชุมพล  
มณีโชติ, สัมภาษณ์, 7 เมษายน 2556) 
 1.2  ในส่วนของภาครัฐได้เข้ามาช่วยเหลือการจัดอบรมการฝึกทักษะ  
 โดยการน าชุมชนที่ประสบความส าเร็จแล้ว มาเป็นตัวอย่าง และการให้ความรูก้ับ
ประชาชนในชุมชน ว่าการประกอบอาชีพเสริมนั้นดีอย่างไร และยังมีการจดัอบรม การศกึษาดูงาน
ในพื้นที่ท่ีประสบความส าเร็จ ซ่ึงผลการศกึษาดูงานจะเห็นได้ว่า การประกอบอาชีพเสริมท่ีประสบ
ความส าเร็จเกดิจากความสามัคคใีนชุมชน ซ่ึงความสามัคคถืีอเป็นหัวใจของการรวมกลุ่มกัน เพื่อ
ประกอบอาชีพเสริม ซ่ึงแนวทางท่ีภาครัฐให้การสนับสนุนและส่งเสริมจะเป็นในเรื่องของนโยบาย 
และในเรื่องงบประมาณ การรวมกลุ่มในภาคประชาชนจะต้องใช้ความรู้และภูมิปัญญา และการ
สร้างกระบวนการคิด วิธีการคิดที่ถูกต้องให้กับชุมชน ซ่ึงสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลส าคัญทีว่่า  
  “ทางหน่วยงานของรัฐมีการสนับสนุนในเรื่องงบประมาณ การฝึกอาชีพ และมีการจัด
ให้ผู้น าชุมชน ได้ไปศึกษาดูงาน มีการจัดอบรม และมีการพัฒนาอาชีพเสริมในชุมชนให้เป็นสินค้า
ที่มีคุณภาพ” (เกรียงศกัดิ์ ทิมพันธ์ดี, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556)  
  “แนวทางท่ีส าคัญในการประกอบอาชีพเสริม การรวมกลุ่มให้ประสบความส าเร็จ คือ 
การเรียนรูว้ิธีคิด ไมใ่ช่ว่า “การผลิตเยอะ ขายเยอะ ได้เงินเยอะ” เราจะคดิเพียงแค่นัน้ไม่ได้ เพราะ
หากการผลิตสินค้าเยอะเกินความต้องการ สินค้าขายออกไม่ได้ เป็นหนี้ หมดก าลังใจ และเลิกท าใน
ที่สุด อย่างแรกเลยการรวมกลุ่ม ต้องสร้างวิธีคดิให้เข้าใจกระบวนการอย่างแท้จริง ให้เข้าใจ 
ในเรื่องของการรวมกลุ่ม และกระบวนการบริหารจดัการทีด่ี” (เฉลิม ศุภศรี, สัมภาษณ์, 7 เมษายน 
2556) 

 2.  การพัฒนาเป็นวิสาหกจิชุมชน  
 ผลการลงพื้นที่เก็บข้อมูลที่ชุมชนเทศบาลต าบลลาดชะโด กับผู้ประกอบอาชีพเสริม,  

และผู้น าชุมชน และเจ้าหน้าที่ของรัฐ  ผู้วิจัยได้สัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลส าคัญจ านวน 16 คน พบว่า  
การน าทรัพยากรในท้องถ่ินมาปรับประยุกต์ใชใ้ห้เกดิประโยชน์สูงสุดและสอดรับกับศักยภาพของ
ชุมชนนั้น  ๆ  ย่อมท าให้เกิดแนวทางไปสู่ความยั่งยนือย่างแท้จริง จากการศึกษาชุมชนลาดชะโด 
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มีความต้องการพัฒนากลุ่มอาชีพเสริมเป็นวิสาหกิจชุมชน แต่จากการสัมภาษณ์ผูใ้ห้ข้อมูลส าคัญ
พบว่า  
 1.  การรวมกลุ่มต้องเกิดจากความต้องการของประชาชนอย่างแท้จริง  
 2.  ได้รับการสนับสนนุจากภาครัฐ  
 3.  การรวมกลุ่มต้องมีที่ปรกึษาท่ีมคีวามรูค้วามสามารถ  
 4.  สมาชิกกลุ่มอาชีพ ต้องเข้าใจกระบวนการรวมกลุ่ม ในเรื่องการแบ่งหน้าที่กนัท าใน
กลุ่มอาชีพ การปรกึษาหารือ การพูดคุย การมีเวทีแลกเปล่ียนแสดงความคิดเห็นรว่มกนั  
 5   เรื่องงบประมาณ แหล่งการกูย้ืมเงิน 
 6.  การสร้างเครือข่ายในชุมชน ระหว่างชุมชนกับชุมชน กลุ่มกับกลุ่ม โดยกระบวนการ
จะสร้างให้ชุมชนมคีวามสามัคคีและเกิดชุมชนเข็มแข็ง ซ่ึงสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลส าคัญที่ว่า  
  “หากมกีารจัดกลุ่มอาชีพให้เป็นวิสาหกิจชุมชน ต้องเกิดจากความต้องการของกลุ่ม
สมาชิก และมีการแบ่งงานกันท าอย่างชัดเจน สมาชิกกลุ่มมีบทบาทในการบริหารจดัการ และต้องมี
ที่ปรึกษาให้ความรู้ ในเรื่องการจัดตั้งกลุ่มอาชีพ” (เตือนใจ เอ่ียมสะอาด, สัมภาษณ์, 23 มีนาคม 
2556) 
  “หัวหน้าชุมชนหรือผู้น าควรให้ความรู้ ความเข้าใจ ในการด าเนินการจนท าให้
ประชาชนสามารถเปรียบเทียบได้ว่าการรวมกลุ่มนัน้ ดกีว่าการท าแบบบ้านใครบ้านมันอย่างไร” 
(ละออ สุขีทรัพย์, สัมภาษณ์, 23 มนีาคม 2556)   
  “การพฒันาในเรื่องการประชาสัมพันธ์กลุ่มวิสาหกจิชุมชนให้เป็นที่รู้จกั” (ชุติมา  
ค านิมิตร, สัมภาษณ์, 24 มนีาคม 2556) 
  “การต่อยอดเป็นวิสาหกจิชุมชน สามารถท าได้ต้องอยู่ที่ผู้น า ผู้น าต้องมีความรู้
ความสามารถ  มีความเข้าใน มีวิสัยทัศน์ รวมท้ังสมาชิกในชุมชนด้วยว่าจะท าจริงจังแค่ไหน  
ส่วนเราให้การสนับสนุนอยู่แล้ว ถ้าส่ิงไหนท าให้ชุมชนของเราดีขึ้น” (น าชัย แซ่อุ้ย, สัมภาษณ์,  
24 มีนาคม 2556) 
  “กลุ่มวิสาหกจิชุมชนได้ ต้องได้รับความรว่มมือกับสมาชิก และควรมีผู้รู้ที่สามารถน า
กลุ่มไปสู่ความส าเร็จได”้ (ส าเนียง อัจจิมานนท์, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
  “กลุ่มวิสาหกจิชุมชนจะเกิดได้จะส าเร็จได้ด้วยความรู้และภูมิปัญญาเป็นการ
ประกอบการเพ่ือให้เกิดผลผลิต เพ่ือน าไปกนิไปใช้ ท้ังในระดับครวัเรือนและระดับชุมชน การน า
ภูมิปัญญาของชุมชนมาบริหารจัดการท าให้ทรัพย์สินของชุมชนเป็นทรัพย์สินที่มีค่า และท าให้เพิ่ม
มูลค่าได้ และเกิดรายได้ในชุมชน และเครือข่ายเป็นการสร้างความมั่นคงแก่รากฐานเศรษฐกจิ” 
(อมรา เจริญไพฑูรย์, สัมภาษณ์, 7 เมษายน 2556)  
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  “ในส่วนของเจ้าหน้าทีข่องรัฐ ได้มกีารจดัการรวมกลุ่มกันในชุมชน การท ากิจกรรม
ร่วมกนัในชุมชน เพ่ือการสร้างความสามัคคีในชุมชน และยังสร้างเสริมการสร้างเครือข่ายในระดับ
ชุมชนเพื่อเป็นที่ปรึกษาของกนัและกัน และหาทางแก้ไขปญัหาในการประกอบอาชีพเดียวกัน  
หากประชาชนมกีิจกรรมรว่มกนั กจ็ะได้มกีารพบปะ พูดคยุกัน ได้เกิดการช่วยเหลือกันในชุมชน” 
(เกรียงศกัดิ์ ทิมพันธ์ดี, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 
  “การผลิต การแปรรูป และการตลาดมคีวามส าคัญ เป็นอย่างยิ่ง แต่หากสมาชิกแต่ละ
คนไม่ได้สร้างจิตส านึกในการอยู่รว่มกนั ไม่คดิว่ากลุ่มเป็นกลุ่มของพวกเราทุกคน กลุ่มก็จะไม่มี 
ความเข็มแข็ง และไม่อาจก้าวเดินต่อไป” (ศิริวรรณ ทิมพันธ์ดี, สัมภาษณ์, 24 มีนาคม 2556) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 


